Enfim, a venda

Mais uma vez, os socidlogos poderiam
dizer que a sociedade é um avestruz or-
ganizado que acaba consumindo, tam-
bém, as manifestagdes que pretenderam
um dia contesta-la.

Desde a ‘Semana passada, a Galeria
Ralph Camargo (Sao Paulo) expdoe — e
vende, € glaro)— quarenta guaches an-
tigos de HElid6 @iticica, o mais famoso,
polémico e goerente odos vanguardistas
brasileiros. Com esta®exposi¢gao, porém,
ndo é apenas a obragindividual de Oiti-
cica que volta a beflinda. E sobretudo a
propria vanguarda Dbrasileira dos anos
60, que comega neste instamte a ser assi-
milada pelo mercado. Trata-se de.um fe-
ndmeno importante — mas{ qué nao
chega a espantar. A vanguarda,brasilei-

ra nao haveria, por certo, de ser a exees,
¢a40 a uma regra a que nem grupos mais;~

poderosos — como a pop art america-
na — puderam (ou quiseram) escapar.

Pioneirismo — Carioca, 35 anos, Oi-
ticica comegou a carreira em meados da
década de 50, como membro do Grupo
Frente, do Rio, integrado também por
Ligia Clark, Ligia Pape, Franz Weiss-
mann e Aluisio Carvao. Em 1959, tam-
bém no Rio, foi um dos fundadores do
grupo Neo-Concreto. E, em 1960, foi o

mais jovem participante da Exposi¢cao

Internacional de Arte Concreta organi-
zada em Zurique por Max Bill — um
dos papas de uma arte “racional”, equi-
librada, cujo objetivo ndo é-a emogao.
A emogao tornou-se, porém, parte
essencial da obra de Oiticica desde a dé-

Oiticica: agora, a fatia do bolo
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Ehtre 1957 e 1958: os guaches exatos de uma disciplina rigorosa

cada de 60. Abandonando as superficies
em duas dimensdes, gle partiu de manei-
ra decidida para uma arte de participa-
¢do sensorial em Qque foiy, sem duv1da,
um dos pioneiros mundiais. E sé a ine-
xisténcia de uma maquma promocional
brasileira exphca que nag se genha de-
nunciado na época esse fatd. @s’ “Pa-
rangoles langados em 1965, éram, uma
espécie de capas, que o publico, vestia
durante mamfestagoes coletivas muifo

mais préximas, evidentemente, de esco
las de samba, reisados e candomblés do _

que dos frios cilculos dos herdeiros de
Max Bill. Em 1966, Oiticica montou no
MAM (Rio) uma “Sala de Sinuca”, ins-
pirada na atmosfera do famoso quadro
“Café Noturno” de Van Gogh (“Um lu-
gar onde se poderiam cometer crimes’,
segundo o préprio pintor). E, desde
1967, langou-se, com ‘“Tropicalia” e “Pe-
netrdveis”, a criacdo de ambientes a se-
rem percorridos pelo espectador. Foram
essas Ultimas obras que despertaram a
atencdo da critica internacional e acaba-
ram levando Oiticica para o exterior. Ho-
je ele mora em Nova York.

Numa de suas transi¢gdes, entretanto
(entre 1957 e 1958), Oiticica realizou al-
gumas obras mais bem comportadas, co-
mo os quarenta guaches agora expostos.
Sao trabalhos geométricos, que usam
poucas cores e demonstram uma técnica
apuradissima no emprego do guache.
Mas ndo despertam grandes entusiasmos.
Seu maior interesse € testemunharem um

momento de disciplina rigorosa em um
artista babitualmente agitado e inventi-
vo.

Avanco — Por tras dos guaches de
Oiticica, fica, porém, a mais importante
revelagdo desta mostra. Com ela, Ralph
Camargo, 29 anos, pretende comegar
um assédio sistematico ao mercado de
arte tradicional — impondo, nele, os va-
lores de vanguarda até agora omitidos.
“Quero fazer da minha uma galeria com

uma_linguagem, isto €, com uma linha

seletiva. Venderei o que possa haver de

‘melhor=em arte efetivamente contempo-

ranea, e pelo menor prego. Ha grandes
injustigas a“serem reparadas: a propria
Ligia Clark, @iticica e, sobretudo, o pin-
tor paulistal Bemelindo Fiamminghi, que
j4 empregavagTeticulas ampliadas muito
antes do francé§ Jagquet — hoje consa-
grado”. diz Ralph¢

Sua intencio nag pede ser contesta-
da. O mai: curioso, porém, que, com
ela, a vanguarda de dez anos atras deixa
de ser iconoclasta e invenddvel. Vira um
tranqiiilo artigo de consumo que disputa
uma fatia do bolo servindo-se dos mes-
mos processos de promogao de seus ago-
ra concorrentes. Esta exposi¢ao, por
exemplo foi langada por um brilhante
anuncic, que comegava afirmando, em
quase uma pagina: “A arte estd morta”.
Com o que nao concorda, por certo,
quem procura ascender ao mercado.

@ Olivio Tavares de Araujo
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