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(50) 7.1 4&1 Monsieur Antonio ARRAES SOBRINHO g

A. Copacabana 680 Salas 1 111/12 ' Bl 1

RIO DE J.ANEIRO RJ
Brésil

PPI/MR 00 @ E39 Le 1 er Octohre 1976

Cher Monsieur, !
Votre lettre du 1 er Aodt ¢expdl ce vers le 10, et contenant le mandat de notre
ami DA MATTA, nous est bi B&nue et vous en remercions,

Notre perplexité est' grande qu I'interprétation de ces &éléments contradictoires.
En effet, votre télex nous indique vot #Qn de surseoir pour un temps A notre
projet, en rajson des difficultés que vous ntre/ avec Mr. DA MATTA, dequi
vous ne pouviez obtenir un engagement. 0 :

Cependant votre PS et le mandat qui nous parvi A ent annuler vos

premiers commentaires, é

Devant notre impossibilité de savoir sl nous devans contigfie uvrer pour gue
notre projet prenne forme ou, 8i nous devons dema.nder & eprendre sa
liberté et tenter de tmuver une autre aotivité, vou1e1 =vous &

= ﬂ&*hﬂww—* e iz ) R WL sl o s g
dans une situation qui demande a etre clamfiée

Cette sqmalna Jean s'est rentu dans le Centre Granitigr des VOSGES

poursuivre ses tentatives auprés des importants négoclants. Vous trouve " i
ci-joint, les conclusions que ses contacts lui mprrent Vous voudrez bien .
nous tnpe vatz-e sénhment '

Concemant vdvtna dqmude de boutons et de voile, nous espérons pouvilr vous G 3
'adresser dea aﬂnn sous peu ‘ ; 3
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_ futurs clients des garanties égales a ce

~Bosséd¢r des stocks importants - effectuer des ventes & pap

du Green Ubatuka qui dessert nc re gamme. ( Dans le sens ou elle doit 8tre
synonyme de qualité ),

2 -Les prix

D'emblée on peut dire qu'ils sont & peu de chose prés, au niveau de ceux pratiqués

) marché frangais. ( méme si le prix de transport peut &tre baissé comme
) l‘a signlﬂé Je tente actuellement de vérifier cette possibihté )

elgnons ict unpoint important.

"1 me seffible/dlie, compte-tenu des mentalités en présence ( extréme prudence,

-i-vvs dep granits inconnus on mal connus Y, le prix dait 8tre
-3 g fo fisque | gue prenuent ou crolent prendre ceux qui
utilisent pour‘iapremidre fois ces produits, Une politique de " dumping " ou
baisse des prix jus faible niveau de marge doit &tre adoptée selon moi,
pendant les premie de fagon 4 s'imposer dans les habitudes d’ achats.

Cet effort est a falre sur ﬁ ck Tx]uca -le Tijuca Grey - Le Capao Bomto et
le Puik Biritiba.

3 - Les garanties

d s la profession, d'offrir i nos
\offrent nos concurrents,

Il est 'indis‘pensable pour avoir une ¢

Aingi, l'usage veut que les défauts mis en vant et aprés le sciage
du bloc, soient sous la responsabilité du ven d u

Un remboursement total ou un dédommagement pa1 ient done, selon le cas.

@ s stocks, c'est le

Non. segbaitohle .

systémaadopté par la presque totalité des négociants en FRAN ystéme est
sor, it ‘permet une indépendance vis-A-vis des fournisseurs, perm ﬁ e d'un
es

"';ncmbrémnsidémble de qualités de granit provenant du monde entier,

émlgmeut‘ aasorﬂ d'ateliers de transformation,

Lageﬁ;{on en’ eqt lourde les frais importants ( stockage - personnel. - transport

W+ r-; %

4 pott‘-ﬁstne / uB}na cllent ) et il demande un investissement de départ trés impor
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- / o exemples nous ont montré qu'il éait possible de pratiquer différahment
/ n vendant sur lide des blocs disponibles en carrigre , la ventilation des blocs
mt faite directement 2 I'arrivée du bteau, Cecl, permet une structure légére
es prix plus compétitifs,

gsement se limite 4 un bureau dans un des centres granitiers - Bretagne
Vg3ges - et malgré tout, 2 un dépbt minimum , en gare, ol seront visibles
quelques b (2 ou 3 ) de chacune de nos qualités,

Cette pré era A notre société une image plus consistante et montrera
Yue Lol 4von  par rue

e s'il existe une coordination parfaite enire la
en FRANCE, ce qui devrait étre, puisque les
* opposition au premier cas,

7
O o (AOUI’,H

Ce systéme éant po
carriére et ges repr®
deux forment une seule
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RAPPORT DF VISITE

*
Le voyage que j'al effectué dans les VOSGES m'a permis d'apprécier mieux encore.,
aotre position par rapport aux produits concurrents et déterminer la méthode et
‘ rgnmsdtion minimum indispensable pour la réussite de uotre entreprise. §

ks e e

e et l'expérience a démontré qu'il &tait impensable de s'imposer sur le marché
se en compte des usages, hahitudes et mentalité des granitiers frangais,

x n 'entrent pas en ligne de Lomptc dans ce paragraphe )

" Nos granits jf8heghent la clientdle. ; ? ; A :
Intérét mardué pPur ld Tijuca Grey. :
.1 Mams Dmpv o ape b ol iy Tamm wirait en FRANCE i
- Le Capao Boni roche du Balmoral ou du Rose de la clarte A
- L e Pink Biritiba : &
r. & *
Intéret également pour ﬁ
- Old Gold :
i ~dJuparana :
i - Melparana, i : i
F . : i ¥
¢ En ce qui concerne le Black Tijuca, nogs vo¥igavons communiqué les problémes qu'il &
i posait, On dit beaucoup de choses sur Jul @ rapide du poli ;our les uns - impossibilité '
¢ de polir pour les autres - difficuité de scia ) troigiéme ete, ..., ) .
! Ces éritiques contradictojres ledssent 4 penser g Hogfon: re~publicité active A été
. : menée contre ce granit, , . ! &
] : g » -
s ] &
g 3 Offrir des garantics importantes, fournir des preuves tang de qualité ( formule de
2 : pollssage - test de régistance aux mumpémos ) sont les m sceptibles de
g faire évoluer cet état de choged, 5
Mon sentiment est que le Black Tijuca lavé quelque peu de cott@e 2 i
i a de grandes chances d'étre & court terme un succds commercial, Je @ gre aux '
s : craintes qu'inspizent les troubles politiques d'Afrique du Sud aux granfiTe |5 o
/ qut sont de g'ros consommateurs de Notr ¢'Afrique du Sud. .
] s ‘
i =%
L'q:em;ﬂa de l'ANGOLA qui ferma brutalement ses carrnéres aprég la thute E l

Hég!me BIAETANO, reste présent dans leur mémohe )
' Lﬂ Grdeq Ubatuka pour sa part fait contre lui l’un.anlmxté On lui rep;poche de
jamiruubdutdec!nqans. i » j
' lggg mlusim v 5l F o N ‘ :
; 5 A} { ! R o A £ 3 : 5
m rmam queles grahmeré s'!ntéressenf aux prodults qui sont prochq:; de ¢ ceux a
“la mode en FRANCE actuellement Onne renconthe pas le désir d'lnnover de
!ancer des granits nouveaux. Notre (,tfort «oit se porter sur les coloris traditionnels ;

‘ ',' : grfs - rouge -noir, en délalssant un'peu les auue granits et peut-oetre en se séparant
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1 . Enﬂn en ce qul concerne'la confection 4 fagon pour des articles de e, sous

y grlt’fe de grands couturiers, préalablement 4 toute démarche aupres d'eux, il
i $audrait nous communlqucr les cotis de fabrication - les coots de fournitures auttes
b

//f le tlaeu ( boutons - tr;plures ~fil ete, ... ). i k

ma:t il cwv!endrait de nous préciser quel est le cont d'une boite pliante du
elle qui contenait les chemises que vous nous avez adressées. -

B R - s également le délai de fabrication et le mode de conditionnement
1 . adopt les expéditions. Ce demier point nous permettra de déterminer les

cofits de tran gt de formuler un prix FRANCO FRANCE. : |
".-“,ﬂ.m ' ,,”g ¥ 2y n‘n; ] sandsy 1 ptiag - ¥ Hire prostanive ’

pour transforma e marchandiaeq sang qu'il soit prévu de taxe. En FRANCE, ce régime |
est prévu qu'on mme g mlssion temporaire " ,

Dang 1'attente de vous 1

Nous vous prians d'agréer, C &ieur, nos salutations les meilleures,
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